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1. FINANCIALS: Gute Ergebnisse in Q3/2005

Die IBS AG hat kirzlich vorlaufige Zahlen fir Q3(® bekannt gegeben: Der Umsatz erhdhte sich
um ca. 23% auf € 4,3 Mio gegentber € 3,5 Mio imj&loresquartal. Die EBIT-Marge liegt bei 12%.
Lag das EBIT in Q3/2004 noch bei € - 1,347 Mio, ki@mm in Q3/2005 beachtliche € 0,505 Mio erzielt
werden. Aufgrund der Verlustvortrage liegt der Peéeniberschuss (Gewinn nach Steuern) fast
ahnlich hoch (€ 0,463 Mio gegenulber € - 1,064 NMioMorjahresquartal). Auf 9-Monatsbasis hat IBS
in 2005 einen Konzernumsatz von € 12,1 Mio er{odtr Umsatz im Vorjahreszeitraum lag bei € 13,1
Mio). Entscheidend ist der Ertrags-Turnaround: Ib-@B/2005 erzielte IBS ein positives Ergebnis
nach Steuern von € 0,466 Mio wahrend im gleicherjdhoeszeitraum ein Verlust nach Steuern von €
- 0,512 Mio zu verzeichnen war. Die Zahlen sind zemen ein Abbild der kompetenten IBS-
Produktkonzepte und zum anderen die sich verbadsdnvestitionsbereitschaft der Kunden, die fur
einen ansteigenden Auftragseingang sorgen.

IBS Q2/2005 Zahlen in Mio. € und Schatzungen fur Q  3/2005 (Details; Kosten) und Q4/2005

Q12005 Q12004 Changeto | Q2 2005/ Q2 2004 Change to 2005 (-e)|_ Q32004 Changeto | Q4 2005¢] Q4 2004 Change'to | total 2005¢ [ total 2004 | Change to
Q12004 Q2 2004 Q12004 Q1 2004 total 2004

Umsatzerlose netto 3,365 471 -28,55% 4482 494 -933% 4,300 348 2353% 5,100 483 562% 17,246 17,962 -3,98%
Herstellungskosten -1,757 -181  -2,91% -1,674  -1,89 -11,50% -1,500 -2,37 -36,77% -1,800 -1,93 -6,95% -6,731 -8,01| -15,95%
% of revenues 52,2% 38,4% 37,3% _ 38,3% 34,9% 68,1% 35,3% 37,9% 39,0% 44,6%
Bruttoergebnis vom Umsatz 1,607 2,90 -4456% 281 3,05 -7.99% 2,80 1,11 15255% 3,300 2,89 14,03% 10,515 9.95| 564%
% of revenues 47,8% 61,6% 62,7%  61,7% 65,1% -31,9% 64,7% 59,9% 61,0% 55.4%
Betriebliche Aufwendungen
Vertrieb und Marketing 0919  -095 -3,09% 41,009 -1,11 -8,75% -1,050. -0,93 12,32% -1,100 -1,02  8,04% -4,078] -4,007|  1,77%
% of revenues 27,3% 20,1% 225%  22,4% 24,4% 26,9% 21,6% 20,0% 23,6% 22,3%
Allgemeine Verwaltung 0531 0,67 -21,21% 0593 058 3,17% -0,500° -0,69 -27,08% -0,550! -0,65 -14,98% -2,175] -2,582| -15,78%
% of revenues 15,8% 14,3% 13,2%  11,6% 11,6% 19,7% 10,8% 13,4% 12,6% 14,4%
Forschung und Entwicklung 0,697  -0,82 -14,85% 0,776 -0,83 -6,24% -0,750 -0,84 -10,23% -0,750! 0,82 -9,05% -2,973] -3,306| -10,08%
% of revenues 20,7% 17.4% 17,3%  16.7% 17,4% 24,0% 14,7% 17.1% 17.2% 18,4%
Betriebsergebnis 0540 0,458 _ -218% 0430 054 -21% 0,500 41,35 -137% 0,900 040 123% 1,290 0,06 2094%
% of revenues -16,1% 9,7% 9,6% 11,0% 11,6% -38,7% 17,6% 8,4% -7.5% 0,3%
Sonstige Ertrage (Aufwendungen)
Zinsertrage-/aufwendungen 0,040 -0,04 0,50% 0,036 -0,05 -20,09% -0,038. -0,07 -49,27% -0,036: -0,04 -16,64% -0,151 -0,204| -26,02%
% of revenues 1,2% 0,01 0,8% -0,01 0,9% 0,02 0,7% 0,9% 0,9%
Sonstige Erlése/Aufwendungen 0,064 -0,04 0,144 0,0008 0,000 -0,2204 -0,222 -1,23 -0,014 1,497
% of revenues 1,9% 0.9% 3.2% -0.9% 0.0% -6,3% -4.4% 25,6% 0.1% -8.3%
Ergebnis vor Steuern und 0516 037 -238% 0537 050 8% 0.462 41,64 -128% 0642 0,043 -1587% 1,125 -1,64| -169%
Minderheitenanteilen
% of revenues 15,3% 8,0% 12,0%  -8,0% 10,7% -47,2% 12,6% -0,9% 6,5% -9,1%
Discontinued Operations, net of tax 0,000 -0,004 -100,00% 0,000 0,01 -100,00% 0,000 0,00 -100,00% 0,100 019 -47,37% 0,100 0,000( #DIV/O!
% of revenues 0,0% 0,1% 0,0% 0,1% 0,0% 0,0% 2,0% 3,9% 0,6% 0,0%
[ Steuern vom Einkommen und Ertrag 0143 -013 12% 0120 -020 -161% 0,000 0,57 -100% 0,050 -0,233 -79% -0,073] -2,158| -97%
% of revenues 4,3% 2,7% 2,7% -4,0% 0,0% 16,5% -1,0% -4,8% -0,4% -12,0%
Ergebnis vor Minderheitenanteilen -0,660 0,24 -372% 0,658 0,31 0,462 -1,07 0,692 0,00 1,152 -3,800
% of revenues 19,6% -5,2% 14,7%  63% 10,7% -30,7% 13,6% 0,0% 6,7% -21,2%
Anteile Minderheitsgesellschafter 0,0074 0,01 3% -0,0022. 0,00 -0,0020 0,00 -0,0020 0,00 0,001 -0,002|
0.2% 0.2% 0,0% -0.2% 0,0% 0.1% 0,0% 0.0% 0.0% 0.0%
[ Periodenergebnis -0,652 0,25 -361% 0,655 0,30 117% 0,460 41,06 -143% 0,690 0,23 _-396% 1,153 -3,802| -130%
% of revenues 19.4% -5.3% -14,6%  6,1% 10,7% -30,6% 13,5% -4,8% 6.7% -21,2%
Periodenergebnis je Aktie -0.10 0,04 -361,10% 010 004 117% 007 -0.16 -143,20% 0,10 -0,03 -395.90% 017 009 88,78%
(unverwassert)
Periodenergebnis je Aktie -0,09 0,03 -361,10% 009  -0,03 -362,37% 0,07 -0,14 -147,08% 0,10 0,03 -422,49% 0,17 -0,57| -129,69%

(verwassert )

Gewichtete durchschnittlich 6,787 6,787  0,00% 6,787 6,787 6,787 6,787 6,787 6,787 6,787 6,645
ausgegebene Aktien

Gewichtete durchschnittlich 7397 7,397 0,00% 7397 7,397 7397 7,397 7397 7,397 7,397 6,830
ausgegebene Aktien incl.
verwassernder Elemente

Source: IBS AG; DR.KALLIWODA | RESEARCH

L zum Vergleich: Auch Q2 war trotz hoher F&E-Aufwendungen stark:

IBS AG hatte auch im 2. Quartal 2005 ein gutes Emggeerreicht. Es wurde ein Umsatz von € 4,48 Mid ein EBIT von € 0,43 Mio erzielt. Durch die
Auflésung einer Rickstellung (IPO-Vorsteuer) undeeiAnpassung der latenten Steuern belduft sichPdaedenergebnis auf € 0,655 Mio gegenuber €
0,302 Mio im Vorjahresquartal. Der Auftragsbestand Projekt- und Wartungsauftragen konnte zum 802005 auf ca. € 7,5 Mio gegenuber € 6,3 Mio
in Q1/2005 gesteigert werden. Erfreulich ist derdadtmanstieg der Muttergesellschaft IBS AG in Hoher@hausen. Der Umsatz konnte im Vergleich
zum Vorquartal um 30% (VJ: € 3,3 Mio) auf € 2,8 Mjesteigert werden. Interessant ist die Umsatz-Gedinnentwicklung der 100%igen Tochter IBS
America Inc. Auf der Basis guter Neukundengewinnsiigg der Umsatz von € 0,928 Mio (Q1/2005) auf¥Mio in Q2/2005. Die Profitabilitat hat sich
stark verbessert: Wurde im Vorjahresquartal nochogierativer Verlust von € 0,047 Mio getragen, veund Q2/05 ein leichter operativer Gewinn €
0,021 Mio erzielt. Die 100%ige Tochtergesellsch&8E SINIC verzeichnete eine stabile Entwicklung Q2/2005. Trotz hoher Forschungs- und
Entwicklungsaufwendungen wurde eine beeindrucké&®id-Marge von 18% erzielt (Umsatz in Q2/2005 vo,866 Mio und EBIT von € 0,067 Mio).
Wir erwarten eine weitere Steigerung der Gewinnmargbei dieser Tochtergesellschaft. Vgl. hierzu dalde Tabelle auf Quartals- und
Vorjahresquartalsbasis.
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Zum 30.09.2005 betrug der Auftragsbestand aus Rrajad Wartungsauftragen € 8,4 Mio gegeniber
€ 6,9 Mio im Vorjahreszeitraum. Die IBS-Guidance dias Gesamtjahr 2005 liegt bei Gber € 17,0 Mio
Umsatz und € 1,3 Mio bis € 1,5 Mio Jahrestuberschuss

1.1 Unsere Schéatzung fir Q4/2005

Nach unseren Schéatzungen ist IBS auf einem guteoh®¥#amspfad. FlUr das vierte Quartal 2005
gehen wir von einem weiteren anwachsenden UmsalzEBIT aus. Fir Q4/2005 kalkulieren wir
einen Umsatz von € 5,1 Mio und ein BetriebsergéBBEl von € 0,7 Mio. Unsere Prognosen
resultieren zu einem Umsatz fur das Gesamtjahr 2005€ 17,3 Mio (-4% gegeniiber 2004) und ein
EBIT von € 1,2 Mio (gegeniiber nur € 0,06 Mio in 20 Die Griinde fiir unsere Schatzungen sind die
sich verbessernde Akzeptanz der SoftwareldsungenPraduktivitdtssteigerung durch die MES-
Softwareprodukte zur Ruckverfolgbarkeit (Traced@jilivon Produktionselementen, insbesondere in
der Automobilhersteller und -zulieferindustrie.

Die folgenden Graphiken verdeutlichen die sich issdrende Umsatzentwicklung in den letzten
Quartalen (inklusive unserer Schatzung fur Q4/2088m einen zeigen die Graphiken die absoluten
Entwicklungen in € Mio und zum anderen die Margaweklung (relative Entwicklung in %) bis
Q3/2005 (mit Q4e). Die Graphiken zeigen einen dehegh Aufwartstrend bei den Gewinn-Margen
seit Q2/2004.Wir gehen davon aus, dass starkerkergitekte ab 2006 greifen, wenn die Markte in
den USA und Europa noch starker durchdrungen werlléaiterer Umsatzstimulator fur IBS-
Software-Lésungen ist, dass insbesondere die Mascbhau-Unternehmen (z.B. Automotive;
Zulieferer, Fahrzeugsicherheit etc.) mit Produkbwetionen Marktanteile erkampfen wollen. Je
effizienter deren Produktion ist, desto schnellelingt dies. IBS ist durch das Anbieten weiterer
wertsteigernder Applikationen in der Lage, Kunden hinden. Ferner verbessert IBS ihre
Softwarelésungen stetig. Daher gehen wir davondass IBS in der Lage ist, Prozesslésungen fur das
Produkt-Lebenszyklus-Management vieler Industrietm@hmen zu optimieren.

IBS AG: Entwicklung des Umsatzes, EBIT, Net income 2003, 2004 IBS AG: Entwicklung der EBIT-, EBT- und Net-Income- Margen 2003, 2004
und 2005 inkl. Q4/2005 Schatzung in € Mio. und 2005 inkl. Q4/2005 Schéatzungen in € Mio.
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2 Auch fiir 2005 zeichnet sich die fiir die IBS AGisghe Umsatzverteilung ab: 1. Halbjahr ca. 40% 2indalbjahr ca. 60%.
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1.2 Schatzungen fur 2006 bis 2008

Die Kundenliste der IBS AG ist Uberzeugend. IBS igenvdurch fundiertes Branchen-Know-how

weitere Kunden der jeweiligen Kunden-Peergroupse Ditensitat der Kundenbindung und die
Auftrags-Volumina der globalen Kunden ist weiteslaauféhig. Wir gehen von einer Ausweitung des
Bestandkundengeschéftes durch Implementierung desipletten 1BS-Produktportfolios aus.

Insbesondere der MES-Markt (siehe Kapitel 3 und 8rid die IBS-Traceability-Produkte (siehe
Kapitel 3.2) sehen wir als mal3gebliche Umsatz- lrggbnistreiber fur die nachsten Jahre an.

Die Starken der IBS AG manifestieren sich in derbi#edung aus ihrem Branchen-Know-how und
ihren effektiven Softwarelosungen. Oberstes Ziel dds nachste Geschaftsjahr der IBS sollte die
Steigerung der Profitabilitéat sein, bevor durch eine starke UmsatzerweiterurajeBkffekte erzielt
werden konnen: Entscheidend ist eine Portierungemtésher IBS-Losungen auf eine einheitliche
Technologie-Plattform. Es ist eine Strategie dafiemeinsame Softwareentwicklung in allen drei
Gesellschaften_(IBS AG, IBS America Inc. und IB$i8iGmbH zu ermdglichen, um Lizenz- und
Wartungsumsatze durch eine héhere Standardisietengoftware-Konzepte zu ermdéglichen. Neben
der Profitabilitat sollte auch der Bekanntheitsgiad innovativen IBS-L6sungen gesteigert werden.

Gestltzt wird dies durch die Verstarkung der Zusamerbeit der drei Gesellschaften. Ein
einheitlicher Auftritt (,one face to the customer‘$teigert den ,brandname® und hebt
Synergiepotentiale. Die Kooperation M spielt hinsichtlich des Bekanntheitsgrades der &S
eine entscheidende Rolle. Auf Basis dieser Uberiggn kommen wir zu folgendeé®rognosen Von
2006 bis 2008 rechnen wir insgesamt mit einer Unvesbesserung von € 17,3 Mio in 2005 bis € 28
Mio in 2008. In 2006 erwarten wir ein EBIT von €.2lio, in 2007 € 2,8 Mio und in 2008 € 3,6 Mio.
Das EBT in 2006 schatzen wir auf € 1,9 Mio. In 2@®hen wir von € 2,9 Mio aus und fir 2008
erwarten wir ein EBT von € 3,8 Mio. Siehe folgeridebelle.
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PROFIT & LOSS

2003 2004 2005e 2006e 2007e 2008e
Revenues 19,6 17,96 17,24 20,2 22,5 26,1
% change n.m. -8,3% -4,0% 17,2% 11,4% 16,0%
COGs -7,6 -8,0 -6,7 -7,6 -8,6 -9,7
% of revenues 39% 45% 39% 38% 38% -37%
IGross income 12,0 10,0 10,5 12,6 13,9 16,4
% change n.m. -17,1% 5,6% 19,9% 10,2% 18,2%
|Gross margin 61% 55% 61% 62% 62% 63%
R &D -2,8 -3,3 -3,0 -3,1 -3,0 -3,1
% of revenues 14% -18% -15% -13% -3% 3%
S, S&A (Distr./Mark.) -3,9 -4,0 -4,0 -4,7 -5,3 -6,1
% of revenues 20% -22% -23% -23% -6% 16%
Other op. Income -2,8 -2,6 -2,2 -2,6 -2,9 -3,3
|EiTpA 2,5 0,1 13 2,2 2,7 35
% of revenues 13% 0% 8% 11% 12% 14%
|EBITDA margin 12,6% 0,3% 7,6% 10,7% 11,8% 13,6%
|esir 25 0,1 1,3 2,1 2,8 3,6
% of revenues 13% 0% 8% 10,5 12,3 14,0
IEBIT margin 12,6% 0,3% 7,6% 10,5% 12,3% 14,0%
Financial result -0,6 -1,7 -0,1 -0,3 0,2 0,2
IPre tax income 1,3 -1,64 1,2 1,9 2,9 3,8
% of revenues 6,5% -9,1% 6,8% 9,2% 13,1% 14,6%
Taxes -0,5 -2,2 -0,1 -0,2 -0,7 -1,0
Tax rate 39,4% -131,4% 6,0% 10,0% 25,0% 25,0%
Minorities 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0
INet income (Ex adj.) 0,8 -3,80 1,1 1,7 2,2 2,9
% of revenues 4% -21% 6% 8% 10% 11%
|Net margin 4% -21% 6% 8% 10% 11,0%
# shares out (min) 6,22 6,65 6,79 6,79 6,79 6,79
|ers 0,04 -0,57 0,17 0,25 0,33 0,43

Source: DR. KALLIWODA | RESEARCH; IBS AG
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1.3 Bilanz und Cashflow-Prognosen bis 2008

Die folgende Tabelle zeigt die Bilanz der IBS AGtminseren Schatzungen bis 2008. Wir kalkulierenchiur
Effizienzsteigerungen der IBS AG mit einer kontenlichen Verbesserung der Bilanz. Den operativesh@@aw der IBS
AG erwarten wir bei € 2,6 Mio fur das GesamtjahD20Bei unseren Prognosen fir die Operating CasWd-bis 2008
erhalten wir eine jahrliche, abdiskontieft&Vachstumsrate von 14,3%.

BALANCE SHEET IBS AG
€min
2003 in% 2004 in% 2005e in% 2006e in% 2007e in% 2008e in%
Intangible assets 2,8 16 2,1 143] 1,9 128 1,8 1013 1,7 sos 1,5
(thereof goodwill) 05 15 0,5 16| 0,5 339 0,5 2889 0,5 2481 0,5
Tangible assets 2,6 15 23 16| 3,2 21 41 23 50 24 6,4 26
Financial assets 0,0 o 0,0 o/ 00 o 0,0 0 0,0 0 0,0 o
Fixed assets 6,0 31 49 30| 5,6 34 6,4 33 71 32 84 32
Inventories 04 3 0,2 1| 02 1 0,2 1 0,2 0 03 1
Trade debtors 3,1 18 2,7 19| 2,7 18 30 17 3,2 16 35 15
Other current assets 7,2 40 46 32| 45 30 50 29 54 26 6,0 25
Cash & marketable sec. 15 8 25 171 25 17 35 20 50 24 6,6 27
Current assets 12,2 69| 10,1 70| 9,9 66| 11,7 67| 13,8 67| 16,4 68
Total assets 17,69 100 14,49 100 14,96 100 17,56 100 20,44 100 24,33 1oo|
Share capital 6,2 35 6,8 47 6,8 45 6,8 39 6,8 33 6,8 28
Reserves 14 8 -1,1 -8 0,0 o 1,6 9 3,9 19 6,7 28
Minority interests 00 o 00 of 00 o0 0,0 0 00 o© 00 o
Provisions 21 12 2,7 19 2,7 18 30 17 3,2 16 35 14
Financial liabilities 3,3 19 2,8 20 28 19 3,1 18 3,3 16 3,7 15
Other liabilities 4,7 26 33 23 28 19 3,1 18 34 16 3,7 15
Total liabilities 10,1 57 89 61| 82 55 92 52 9,8 48| 10,9 45
|Tota| equity and liabilities 17,69 100 14,49 100 14,96 100 17,56 100 20,44 100 24,33 100
Working capital 4 3,0 2.9 3 3,4 4
Net debt (u.a. Umlaufverm.) 2 11 1,0 0 -0,9 -2
Gearing 0,3 0,2 0,1 0,04 0,0 0,0
CASH FLOW STATEMENT IBS AG
€ min
2003 2004 2005e 2006e 2007e 2008e
|Operating cash flow 2,3 0,1 2,6 3.4 3.8 45 |
|Cash flow from investments -1,3 -0,4 -0,7 -0,7 -0,7 -1,0 |
[cash flow Financ. (e.g. buy back shares) 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 |
|Free cash flow 1,0 -0,32 1,91 2,7 3,1 3,5 |

9 Compound Average Growth Rate: Hier wurden die Wachsraten des Operating Cash-Flows auf das Jabratfifiskontiert mit dem
Kapitalkostensatz von 9,8 % (WACC).
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2. STRATEGISCHE ERFOLGSFAKTOREN + WACHSTUMSTREIBER

Die IBS AG optimiert primér Geschaftsprozesse idustrieunternehmen durch Automatisierung. Die
Software-Konzepte erhdhen die Produktivitat undrdidhzu Kosteneinsparungen. Im Kern ist es die
kontinuierliche Leistungsverbesserung von Qualitdd Produktivitat, vom Lieferanten bis hin zum

Kunden. Die IBS AG profitiert hierbei eindeutig vorfirend, dass Standardsoftware durch
Lésungskonzepte aus einer Hand immer starker aftgelrden.

2.1. IBS-Geschaftsfelder

2.1.1 Qualitatsmanagement: Professional, Automotivend LIMS

Qualitditsmanagementsysteme sind in den meisterstimeloranchen ein entscheidender Erfolgsfaktor.
Qualitatsmangel, Ruckrufaktionen bzw. Forderungers &arantie- und Kulanzkosten mussen

vermieden bzw. minimiert werden, um wettbewerbgfdhi bleiben. Die IBS-Losungen unterstitzen

alle qualitatsrelevanten Prozesse innerhalb vortdehmen und dies branchentbergreifend. Der IBS-
Konzern bietet ein integriertes System mit high-@M-Funktionalitaten an.

Insbesondere in der Automobilindustrie werden Big-Losungen benétigt. Die Grinde hierfur sind:

a) Das Risiko von Ruckrufaktionen nimmt zu.

b) Der Wettbewerb wird immer harter.

c) Die Qualitatsgefahr wachst durch stark zunehradiddellvarianten.

d) Die Entwicklungszeiten werden immer kirzer. Bésiko schlechter Produktqualitat steigt, weil die
Absicherungsphasen im Produktentstehungsprozessmehr so lang sind wie friher.

Dabei hat die Schuldrechtsreform dieses Risiko neststarkt. DieGewahrleistungszeitfir den
Hersteller wird verlangert. Daher miussen Herstellad Zulieferer fir mindestens zwei Jahre
Ruckstellungen bilden. Der Markt ist fir IBS auaksdiegen gross, weil zum einen die gesetzlichen
Vorschriften und zum anderen die Produktkomplexj&itiegen ist.

Der IBS Konzern hat sogenanmBAQ-Module fur den Produktionsentstehungsprozess entwickelt,
die im Folgenden kurz erlautert werden:

Das IBS-System CAQ=QSYS® verbindet effektiv ERPt8yse mit der Automations-/ Prozessebene.
Die Qualitatsmanagement-Losung der IBS AG wirdrigi dnterschiedlichen Varianten angeboten:

CAQ=QSYS® Professional — branchenibergreifend &bse
CAQ=QSYS® Automotive — fur die Automobilindustrie
CAQ=QSYS® LIMS - fiur die Lebensmittel-, Chemie- uAdarmaindustrie.
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CAQ=QSYS® als Basis fur alle drei Varianten ist miad aufgebaut und unterstitzt die
unternehmensuiubergreifende Steuerung sowie Dokuti@ntdler bedeutsamen Qualitatsdaten.

Alle Module dokumentieren relevante Qualitatsdatsteigern die Produktqualitat, verstarken die
Prozesssicherheit und senken die Qualitatskostere sainimieren Ausfallzeiten. Interessant hierbei
ist auch, dass die IBS AMicrosoft-Partner mit dem Microsoft.Net Solutions Award ausgezeit¢hne
wurde (siehe Kapitel 3.1.1). Die .Net-Technolog@nwWicrosoft fuhrt mit Hilfe des Browsers als

Front End bzw. ,Smart Device* (Handhelds, PDASs) iirzeren Informationswegen flr

standorttibergreifende Prozessketten.

Exkurs LIMS flr analytische Labore: Leistungsfahige Software und
umfangreiche Auswertung

Das LIMS von IBS st ein Laborinformations- und Magement Systemfir die
Produktionstiiberwachung und Zuordnung von Produgtibargen. Moderne analytische Labore
produzierenriesige Datenmengendie nicht mehr mit den klassischen Methoden dateBhaltung
bewaltigt werden kdnnen. AulRerdem steigt der Aufivan Dokumentation, um die Ruckfuhrbarkeit
der Daten zu gewahrleisten. In immer starker vetast IT- Systemen mussen Labore Daten in
aussagekraftigen Informationen Uberfihren und dalflexibel Kundenvorgaben mit den
Anforderungen des nationalen sowie internationalBegelwerkes, aber auch gesetzliche
Bestimmungen bericksichtigen.

CAQ=QSYS® LIMS ist eine IBS-Losung, die die klassisn Aufgaben des Laborinformations-
Management wie Verwaltung, Organisation und Dokumt@n laborspezifischer Ablaufe erledigt
und zusatzlickkompatibel zu bestehende IT—Infrastrukturen ist. Kunden spaladurch zusatzliche
IT-Neuanschaffungen. CAQ=QSYS® LIMS ist im Gegensai allen anderen Angeboten am Markt
ein voll integriertes System. Es ist dabei Teilesinautomatisierten Regelkreises”. Fehler werden
ohne Zeitverzdogerung an das System zuriickgemdldetFehler werden dann sofort behoben und
Ausfalle minimiert. Damit hat die IBS AG einen esfisidenden Wettbewerbsvorteil in diesem
speziellen Markt.

2.1.1.1 Anwendungsbeispiele Qualitditsmanagement (QM

Folgende Kundenprojekte der IBS skizzieren den &msntsprechender IBS-Qualititsmanagement-
Losungen:

a) BP Chemicals PlasTecDas Unternehmen setzt CAQ=QSYS® in der Kunsto#xeeitung bei der
Produktion von Hygiene-/Medizinfolien, wie WindéMlasterfolien ein. Fehler in Entwicklungs- und
Produktionszyklen missen im Fertigungsprozessdaiinden werden, um wettbewerbsfahig zu sein.
Jeder Kunde gibt exakte Spezifikationen an. BP digse Vorgaben in die IBS-Masken ein. Die IBS-
Software-Losung CAQ=QSYS® uberprift die Produkti@urch Prufplane, indem in jeder
Fertigungsstufe die qualitatsrelevanten Merkmal®.(Foliendicke, Flachengewicht, Abmessungen
etc.) mit den Kundenanforderungen verglichen werddn friheren Jahren war die
Warenausgangskontrolle extrem aufwendig, weil dHdaifdaten aus handschriftichen Zetteln
Ubernommen und ausgewertet wurden. Heute liegenMdisswerte fur die meisten Prifmerkmale
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bereits vor. Nur noch die Festigkeit und Atmungsatiét muss von Fachkréaften manuell kontrolliert
werden. Der Gesamtherstellungsprozess ist als@ffizienter im Vergleich zu friher.

b) Ritgers VFT AG: Das Unternehmen produziert u.a. Harze mit besend8pezifikationen. Auf
der Basis der IBS-L6sung CAQ=QSYS® LIMS kann Riggdre jeweiligen Spezifikationen den
jeweiligen Einzelkunden zuweisen und automatiseh Rilfzeugnis erstellen und versenden. Eine
fehlerfreie Kostenzuordnung auf Basis einer gedgsmpen Zuordnung und des Priufaufwandes
erfolgt. RUtgers setzt dabei folgende IBS-Module € AQ=QSYS® LIMS (Module PP, Zertifikate,
Necom, RAK, Charge, PMM).

2.2 Geschaftsfeld Produktionsmanagement (PM)

IBS:prisma ist eine anlagen- und standortiibergnddeProduktionsmanagement-Lésung der IBS AG,
die in der diskreten und prozessbezogenen Fertigingesetzt werden kann. Der Konzern bietet das
Manufacturing Execution System (MES) IBS:prisma als ganzheitliche Lésung an, wobei die
Produktionsebene (Shop Floor) mit der ERP-/PPS-&bearknipft wird. Unternehmen der
Prozessindustrie, wie z.B. Chemie-, Pharma-, Lehéted-, Metall- oder Baustoffbranche,
produzieren in kontinuierlichen und / oder batckdgenen Verfahren. Die Einhaltung von
Qualitatsrichtlinien nach DIN/ISO, ASTM, GLP, GMRyder FDA ist insbesondere fir die
Pharmaindustrie verpflichtend.

Praxisbeispiele

a) AIRBUS: Am Standort Buxtehude/Hamburg werden komplexe tepy®isungen fir die
Flugzeugindustrie und Fluggesellschaften entwickeld produziert. Eine neue Entwicklung ist das
erweiterte Kabinen-Interkommunikations- und Datetsyn (CIDS). Ausserdem liefert das
Unternehmen mit seinen rund 300 Mitarbeitern vor de komplette Beleuchtung fir dekirbus
A380. Die Losung IBS:prisma verbessert das Produkti@amagement in der Elektronikfertigung. Ein
weiterer Ausbau mit dem Schwerpunkt Traceabilitygeplant.

b) Kautex Textron: Das Unternehmen ist Weltmarktfuhrer fir Kraftffksysteme und
erwirtschaftete in 2004 mit rund 5400 Mitarbeitenm 37 Standorten einen Umsatz von € 1,27 Mrd.
Beispielsweise die Losung IBS:prisma wird fur dasdRktionsmanagement sowie Traceability in
diversen Werken in Europa, Latein-Amerika und Claimagesetzt.

2.3 Geschaftsfeld Compliance Management

Borsennotierte amerikanische Unternehmen untenstdbm Gesetz des Sarbanes-Oxley-Act of 2002
(SOX). SOX soll Anleger schitzen und das Vertrauerdie Rechnungslegung stéarken, in dem
umfangreiche Corporate Governance Regeln eingehalterden missen. Auch in den anderen
Kontinenten orientiert man sich an den amerikaecWorgaben. Daher boomt der Markt fir
Compliance Management Losungen.
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Statistische Schatzungen (Quelle: AMR Researchyjerei dass in 2005 ca. US$ 6 Mrd von
borsennotierten Unternehmen zur Entsprechnung dgrelBng des Sarbanes-Oxley-Act of 2002
investiert werden. Es ist davon auszugehen, da$s1U@rd fiir die notwendige Technologie bendétigt
wird. Viele bérsennotierte Unternehmen suchen dabheh geeigneter Software.

Sarbanes Oxley Lebenszyklus Auch im Rahmen der Basel II-Ratings werden

neben der Qualitstt des Rechnungswesens/

7 A Controllings bereits heute das Risikomanage-
) Volistandlg- ment und die Qualitat der Prozesse Uberprift
conpii i » Keitsbe- (siehe auch folgende Abb.)Insbesondere
werti europaische Tochtergesellschaften
. amerikanischer Konzerne planen die Einfihrung
\ 4 > besserung von Compliance-Management-Systemen.
— A
gg‘r'];ﬁ‘;; ggﬁ;; Die amerikanische Tochtergesellschaft der IBS
Uber- L Doku, AG sollte hiervon profitieren. Mit Hilfe des web-
wachil pipestes - basierten Dokumentenmanagement und —
= e kontrollsystems ,QSI-Websystems for

Compliance Management® konnen Kunden
. Dokumentationsprozesse automatisieren und

Compliance erreichen +Wertschépfung erzielen haben die Kontrolle, wer ein Dokument erstellt
hat und an wen es verschickt wurde.

Quelle: IBS AG; 2005

3. Wachstumstreiber MES und Traceability

Manager der produzierenden Industrie profitierereseits von der 6konomischen Globalisierung und
kdmpfen andererseits gegen einen immer starkerewdeh Wettbewerb. Daher werden die Software-
Konzepte, wie sie IBS anbietet, fir die Optimierumgn Fertigungsprozessen bendtigt. Die
produzierende Industrie benotigt Konzepte, bei defaich bereits bestehende) ERP-Systeme mit
allen Prozessebenen einer Fabrik und den Kundeiesdeven Lieferanten miteinander verbunden
werden kénnen.

3.1 Bedeutsamer MES-Markt

Die IBS AG und ihre Tochtergesellschaften agienenMarkt fir Produktionsmanagementsysteme
(Manufacturing Execution Systems - MES) Der MES-Markt umfasst modulare Software und
zugehdrige Dienstleistungen (Kontrolle, Regulierwmgl Visualisierung von Produktionsprozessen).
MES-Software tragt zu kirzeren Produktionszeitein \erbessert die Produktqualitat und verringert
die Produktionskosten. Im Endeffekt verbindet MEBtBare die ERP mit der Prozessebene.

Der MES-Markt besteht im Prinzip aus zwei Hauptsegten: DerProzessfertigung und der
Diskreten Fertigung. Die Prozessfertigung zielt auf Branchen wie ChlemPharma und
Nahrungsmittelindustrie ab und die diskrete Fertggu bezieht sich beispielsweise auf
Industrieunternehmen der Automobil-, Luftfahrt-, 8¢ainenbau- und Elektronikindustrie. Die Boston
Consulting Group (BCG) beziffert den weltweiten Mafur produktionsnahe Software und Services
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auf ein Volumen von US$ 18 Mrd (20-25%-Anteil finfBvare; ca. 75%-Anteil Services). BCG geht
in den nachsten Jahren von einer durchschnitticdh&chstumsrate von 10% p.a. aus. Fur 2009
schatzt BCG ein Gesamtvolumen von US$ 30 Mrd, wabhsbesondere das Marktsegment der
Diskreten Fertigung (Einzel- und Serienfertigundpekdurchschnittlich wachse. Gerade in diesem
Geschaftssegment ist IBS gut positioniert und wnséimsatz- sowie Gewinnschéatzungen
berticksichtigen diese Tatsache. Ferner gehen wiordaus, dass folgende Branchentrends das
Wachstum des MES-Marktes forcieren:

Verbreitung von Web-Technologie

Steigende Nachfrage nach Performance-Analyse vareBsinformationen

Steigende Nachfrage nach Real-Time Visualisiertuipizeit)

Bereits heute hat die IBS AG weltweit Gber 360Gdhationenim Einsatz. Grosse Konzerne wie z.B.
Audi, Ball Packaging Europe, BMW, DaimlerChrysi&podyear, Keiper, Siemens, ThyssenKrupp
und Tyco Electronics gehoren zu den IBS-Kunden.

3.1.1 IBS und SAP: Kompatibilitat der IBS-Systeme nit SAP-NetWeaver
(Zertifizierung von IBS flr die SAP-NetWeaver-Techrologie)

Die IBS-Softwareldsungen sind sehr effiziente Ergéiigen und Erweiterungen fur dRP-Systeme

in produktionsnahen Prozesssteuerungennteressant hierbei ist, dass die IBS AG im R005 flr
ihre Produktsuite ,Continuous Performance Improvethealas ,Certified for SAP-NetWeaver*-
Zertifikat erhalten hat. Ferner ist die IBS Teilngr an der SAP-,powered by NetWeaver“-Initiative
sowie SAP-MES-Initiative und konnte im Umfeld deRR=Spezialisten SAP zusétzliche Kunden
gewinnen.

Das SAP NetWeaver Partner Program eignet sichrfébliéngige Software-Produzenten wie IBS AG.
IBS AG profitiert dabei vom SAP-Brandname und vommolvledge-Transfer (SAP Developer
Network (SDN)).

IBS konnte die IT-Infrastruktur der Kunden nutzemm schnell auf der Basis der SAP NetWeaver
Plattform Business-Prozesse abzubilden. Der Vohnieilbei liegt in der Kosteneffektivitat und in der

raschen Umsetzung von industriespezifischen Getsgiéressen. Die Plattform basiert auf
Industriestandards und kann durch Tools wie Ja¥dafform, Enterprise Edition (J2EE); Microsoft

.NET; and IBM WebSphere ergénzt werden.

3.2 Traceability-L6sung als Kernkompetenz der IBS &

Die Traceability-Losung der IBS AG offeriert die rkplette Teile-Ruckverfolgung (Materialdaten,
Prozessdaten, Testergebnisse und Slackware-Koafigny (ber eine beliebige Zahl von
Produktionsstatten an unterschiedlichen Standortéarteil der Traceability-Losung ist die
vollstdndige Dokumentation und die Gewinnung voneaals Nachweis im Rahmen vAndits und

Analysen zur Auswertung sowie ggfs. zur RuckverfolgutgS:trace hilft den Unternehmen, die
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gesetzlichen Anforderungen an Riuckverfolgung zuspethen und ausserdem die Qualitat zu
verbessern.

Insbesondere in derAutomobilindustrie sind Produktrickrufe sehr kostspielig, wobei ein
Imageverlust fir eine Marke meist viel schwerer guie Laut amerikanischer
Verkehrsicherheitsbehdrde National Highway Tra8afety Administration (NHTSA) mussten allein
im bedeutsamsten Autoabsatzmarkt USA in 2004 @bér Millionen Fahrzeuge in die
Herstellerwerkstatten zuriickgerufen werden. Auch Deutschland haufen sich gerade wegen
komplexer werdenden Fahrzeugen die RuckrufaktioDes.Traceability-Lésung von IBS bekampft
solche Ruckrufaktionen, in dem ein Qualitatsproblechnell auf die betroffenen Fahrzeuge
eingegrenzt werden kann, um nur die jeweils felaliteim Chargen auszutauschen. Eine breit angelegte
Ruckrufaktion von Tausenden Fahrzeugen kann dadwgohieden werden. IBS hat beeindruckende
und nachweisbare Erfolge verzeichnen kdnm#e Wachstumsraten fir dieses Geschaftssegnraht si
sehr gut. Siehe hierzu auch folgendes Anwendungspié

3.2.1 Beispiel KEIPER: Préazise Sitzkomponenten aufraceability-Basis

Das 6.000 Mitarbeiter-Unternehmen KEIPER (KEIPRBcaro Gruppe) produziert an weltweit elf
Produktionsstandorten im Auftrag von Automobilztdiern und -herstellern intelligente
Sitzkomponenten und -strukturen aus Metall (dergsifdter unabhangiger Sitzentwickler Europas).
Die Traceability-L6sung von IBS AG hilft KEIPER, ise Fertigungsprozesse lickenlos abzubilden
Folgende Tabelle zeigt die Eckdaten des Tracegdhilifolges bei Automotive-Player Keiper

IBS AG: Traceability -Lésung bei KEIPER GmbH & Co. KG

Zusammenfassung: Keiper GmbH & Co. KG (6000 Arbeitsplatze) hat fiir d  ie Uberwachung ihrer Fertigungsprozesse eine
Traceability-Losung an ihre SAP-Umgebung angebunden  : Spezialisierter Implementierungspartner: IBS AG
Bedeutendste Herausforderung Gesamten auslandischen Gesellschaften zentral von D eutschland aus betreuen
Projektziele Weltweite Vernetzung der Produktions- und Qualitats  daten

Individuelle und luckenlose Verfolgung der Komponen ten durch den gesamten Fertigungsprozess

Nutzen fur den Kunden Traceability verknlpft die Segmente Manufacturing E xecution System (MES) und Qualitdtsmanagement
Durchgéangige und transparente Prozesse bis zur Eben e der speicherprogrammierbaren Steuerung (SPS)
Modularer Aufbau der IBS-Software: Grad der Traceab ility lasst sich bei Bedarf weiter verfeinern.
Weiterer Ausbau des Systems mdglich und bereits gep lant: Nachste Schritt von KEIPER diirfte

konsequenterweise RFID-Technologie (Radio Frequency Identification) sein (IBS-Beratungskompetenz)

Losung und Services Standardisiertes Traceability-System
Entscheidung fir SAP Schnittstellen sind gut definiert; effiziente integ  rierte IT-Umgebung
Highlights der Implementierung Datenintegration tiber zahlreiche Standorte in versc  hiedenen Kontinenten

Weiterer Ausbau des Systems ist geplant

Alle Projektziele sind erreicht worden

Implementierungspartner IBS AG
Vorhandene Systemlandschaft SAP R/3 Enterprise
Datenbank Oracle9i Release 9.2.0.4.0 - 64bit Production
Hardware IBM 7029 6E3
Betriebssystem AIX 5.1

Source: IBS AG; DR.KALLIWODA | RESEARCH 2005
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KEIPER stellt an seine eigenen Produkte und Prezhsbe Anforderungen. KEIPER ,lebt" Total
Quality Management (TQM) auf allen Hierarchieebendiur das Ziel der kontinuierlichen
Qualitatsverbesserung ist anspruchsvoller IT-Emdagdeutsam. Ein flexibles IT-System sichert
eigene Qualitatsanspriche sowie die Einhaltung gksetzlichen Normen. Fir die luckenlose
Verknupfung der weltweiten Prozessinformationen, ak@éts- und Produktionsdaten kam die
Traceability-Losung der IBS AG zum Einsatletzt kann fir jede einzelneProduktkomponente
innerhalb der Wertschopfungskette festgestellt werdn, wann und an_welchen Kunden es
ausgeliefert wurde

Sollte bei einer Kontrolle ein Mangel in einer Putionscharge festgestellt worden sein, kann s¢hnel
herausgefunden werden, wie viele Teile betroffen sind ob sie bereits ausgeliefert wurden bzw. wo
die Teile eingesetzt wurden und wann eine zeitritakatzlieferung maoglich ist. Schaden sind so stark
eingrenzbar Das innovative Unternehmen beabsichtigt in Zukudmbceability in Verbindung mit
RFID ¥ einzusetzen. Im Rahmen einer Forschungskoopergtis?ENDmarkS*) entwickelt die IBS
AG aktuell ein solches System.

3.2.2 Die Rolle von RFID in der Fertigung von KEIPER und in
Produktionsunternehmen im Allgemeinen

Der grof3e Vorteil fur Zulieferer, diRFID in ihrer Supply Chain einsetzen, ist die Ermoglich
praziser Voraussagen autghtzeit-Basis”. Denn auf Basis genauer Vorhersagemdglichkeit lgmnt
Industrie-Konzerne wie KEIPER ihdaventurkosten um ca. 15 Prozent senken undas Perfect
Order Rating® um mehr alsl5 Prozent verbessern. Kapitalbindungszeiten verrigern_sich
unserer Meinung nach um mehr als 35 Prozent .

RFID lasst sich nicht nur fur das aktuelle Geschétizen, sondern auch zur Erzielung eines erhdhten
Return On Investment (ROI). Hersteller kdnnen hkieere sukzessiven Einfuhrung von RFID auf
Betriebsebene die Technologie nahtlos in eine hestée und bewéahrte Kontroll-, Visualisierungs-
und Informations- Infrastruktur integrieren. Feuingysprozesse und Informationssysteme sind dadurct
aktualisierbar. Eimobuster Echtzeit-Informationsfluss entsteht und treibt den Fertigungsprozess
gemeinsam mit der RFID-basierten Lieferkette anProduzenten vermeiden Fehlplanungen z.B. bei
nicht am Lager verfigbaren Waresff(zienten Bestandsverwaltung)reduzieren Ausschussware und
realisieren didust-in-Time-Fertigung und erhohen ausserdem #&i#@schungssicherheit.

* Radio Frequency ldentification (RFID) (engl. fir Funk-Erkennuny Es ist eine Methode, um Daten auf einem

Transponder bertihrungslos und ohne Sichtkoriesdn und speichern zu kdnnen. Dieser Transpdater an Objekten
angebracht werden, welche dann anhand der darapeigherten Daten automatisch und schnell ideigtifiaverden
kénnen. RFID wird auch als Oberbegriff fir die kdetfe technische Infrastruktur verwendet. Ein REEixstem umfasst
den Transponder (audRFID-Etikett -Chip, -Tag -Label Funketikettoder-chip genannt), die Sende-Empfangs-Einheit
(auchReadergenannt) und die Integration mit Servern, Diensted sonstigen Systemen wie z.B. Kassensysteman ode
Warenwirtschaftssystemen.
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Fazit:| Bestehende MES-L6sungen von IB$assen sich hinsichtlich eines verlasslichierhtzeit-
Informationsflusses auf Basis von RFIDwveiterentwickeln. Dieser lasst sich dann von dedBktion
Uber die gesamte Lieferkette bis hin zum ERP Uliegni Hersteller erzielen bei einem RFID-Einsatz
in Steuerungssystemen, im Anlagenmanagement undab&iiihrenden Softwareldsungen einen
schnelleren und kosteneffizienteren Nutzen im \&oyl zu anderen Losungen.

3.3 Wichtige Kooperation mit IBM: Hochster IBM-Part nerstatus fir IBS

IBS besitzt als erstes zentraleuropaisches Unteraehden héchsten Partnerstatus im IBM
Automobilindustrie-Netzwerk. IBS hat im Mai 2005rdBBM-Partnerstatus ,Advanced Industry
Optimized* fur die Bereiche Qualitats-, Produktions- und Cbamze-Management erhalten. Daraus
ergeben sich folgende entscheidende Vorteile @I85 AG:

1) Die Markteinfihrung der amerikanischen Compliancarlsigement-Systeme in Europa wird
von IBM begleitet.

2) IBM nimmt die IBS-Systeme in deren Lésungskatalofy a

3) IBM und IBS unternehmen die gemeinsame Akquisition Key-Account-Kunden.

4) IBS profitiert von der vertriebsseitigen Nutzungsd®M-Vertriebsapparates und der IBM-
Partnerlandschaft. Dazu gehdort auch die weltwéiBtgr Unternehmensberatung IBM Business
Consulting Services, die in tUber 160 Landern aiktiv

5) IBM und IBS fiuhren gemeinsame Fach- und Kundenstadtinngen durch. IBM unterstitzt
IBS zudem, die vorhandene IBS-Produktsuite auf eagwee Plattformen zu portieren, um einen
noch grofReren Markt anzusprechen.

6) IBS wird der Zugriff auf das IBM Technologie Centefas IBM Research und des IBM
Innovation Centers for Business Partners gewahrt.

Wir begriinden das der IBS entgegengebrachte Veriraamit, dass es IBS gelungen ist, effektive
Softwaresysteme zu entwickeln. Die Anforderungen Eweichung des hdchsten IBM-Partnerstatus
~Advanced Industry Optimized” sind sehr hoch und gehen davon aus, dass die bereits bestehend:
Kooperation auf dieser guten Basis als IBM-Parintmnsiviert werden kann. Des Weiteren sehen wir
dadurch eine Signalwirkung, die zusatzliches Vedra bei der Akquise namhafter
Industrieunternehmen schaffen sollte.

Zusammengefasst sehen wir eine signifikante Véwstdy des indirekten Vertriebes fur die
Softwaresysteme der IBS AG, insbesondere bei detemga Internationalisierung der IBS in
Richtung Asien (mit Schwerpunkt China). Daruberahis wird der Aufbau des deutschlandweiten
IBS-Vertriebes fur MES-Systeme mit erfahrenem Reaibworangetrieben.

3.4 Gewinnung grol3er Kundenauftrage

Die Produkt-Konzeptionen der IBS AG sorgen bei éeshden Kunden flur messbare Vorteile. Auch
die Internationale Automobil-Ausstellung in Frankfivlain (IAA 2005) hat gezeigt, dass sich
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zahlreiche Autokonzerne und Zulieferer neuen Mantktecklungen stellen. Entwicklungs- und
Produktionseffizienz ist unbedingte Basis fir r&schAgieren im Wettbewerbsumfeld. IBS zahlt auch
gerade viele mittelstandische Unternehmen zu ihkemden und diese Kunden vermarkten
wesentliche Neuerungen fur die Automobilindustriee vz.B. verstarkter Einsatz von Elektronik-
Komponenten (Sicherheitssensoren und Airbag-chips &ir deren Herstellung sehr hohe
Qualitatsstandards eingehalten werden mussen, enmaldive und passive Sicherheit in Autos zu
unterstitzen).

Im ersten Halbjahr 2005 konnte die IBS AG wicht@mRRauftrage gewinnen. Beim internationalen
AutomobilzuliefererKAUTEX Textron konnte ein GroRRauftrag zur Einfuhrung sisegenannten
Business CAQ-Systems platziert werden. Uber 18 Momard ein Umsatz von bis zu € 1,0 Mio
erzielt. Das IBS-Qualitatsmanagementsystem CAQ=(&Y¥8r Prozessabsicherung in Shop-Floor
Bereich konnte bereits in den Werken in Europa @hina mit dem Softwarekonzept der
Ruckverfolgbarkeit (Traceability) implementiert wlen. Jetzt hat IBS von KAUTEX auch den
Auftrag erhalten, die Werke in_Europa, Nord- undd-@inerika sowie Asiermit einer Business-
CAQ-LoOsung in allen Produktionsstandorten in dewgidigen Landessprache zu implementieren.
Auch bei nicht Automobil-Herstellern setzen IndiessBBrand-Names wie z.Btesa IBS-Software-
Konzepte ein.

tesa, eine Tochter der borsennotierten Beiersdorf A&t sich flr das IBS-Produkt CAQ=QSYS®
LIMS (Laborinformations-Managementsystem) mit Scipuakt Qualitdtsmanagement in der
Fertigung entschieden. Darliber hinaus wird daswso#-Konzept Traceability auch bei tesa
implementiert. Fehler in der Produktion von techhen Klebebandern fur Industriekunden und
Endverbraucher kénnen dann rasch identifiziert werdZur IBS-Kunden-Peer gehdren auch die
Metafol, die fur die Automobil-, Elektro- und Elektronik-nd Mobilfunkindustrie Klebestanzteile

liefern, etwa fur den Kofferaumdeckel eines BMW hisn Display eines Handys.
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4. VALUATION: KURSZIEL: € 4,60

Auf der Basis unseres Discounted-Cash-Flow-Modelis einem gewichteten Kapitalkostensatz
(WACC) von 9,8% und einem Beta von 1,3 errechneaneivien fairen Wert von € 4,60 je Aktie und
eine Marktkapitalisierung der IBS AG von € 30,6 Mind empfehlen die Aktie zuitauf.

4.1 Unternehmensbewertung : DCF-Verfahren

Die Bewertung der IBS AG erfolgte mittels unsereristufigen Discounted-Cash-Flow-Verfahrens
um den inneren Wert fur die Aktie zu errechnen. WAben folgende Annahmen hierbei getroffen.
Den risikolosen Zins setzen wir mit 3,3% fest. Da#spricht der Verzinsung einer 10-jahrigen
Bundesanleihe. Die Risikopramie kalkulieren wir k% und den Beta-Faktor in Relation zum
TecDax30 mit 1,3. Diese Parameter angewandt, erhaltir einen gewichteten Kapitalkostensatz
(WACC) von 9,8%. Auf Basis dieses Kapitalkostensatleiten wir einen fairen Wert fur die Aktie

von € 4,60 ab. Wir haben dabei die Annahme getnpffiass das Unternehmen langfristig mit 1,5%
wachst (Terminal Growth). Ein fairer Wert von €@ @ntspricht einem Aufwartspotential von ca. 92%
vom derzeitigen Aktienkurs von € 2,39. D&ensitivitatsanalyse(siehe Tabellen unten) zeigt eine

Bewertungs-Bandbreite von € 3,23 bis € 6,83.

Ein langfristiges Wachstum von nur 0,5% halte

14

n DCF PARAMETER

wir fur hochst unrealistisch. Selbst bei eine PARAMETERS
langfristigen Wachstum von nur 1% wirde si¢gh  Rrisk-free rate 3,3%
der faire Wert zwischen € 3,51 und € 6,04 Sistkpremium ig?
‘. . . . eta ’
bewegen unter der Pramisse eines gewichteten | yiem growtn rate 15%
Kapitalmarktzinses (WACC) von 8% bis 12%. Cost of equity 9,8%
Analog wirde sich die Marktkapitalisierung ~ Cost of debt (after Tax) v
zwischen € 23 Mio und € 40 Mio bewegen. '
. . . . . . . NET PRESENT VALUE OF FREE CASH FLOWS ( Mio EURO )
Realistisch ist fur uns ein langfristige
Wachstum von 1,5% (Terminal Growth Rat¢) ﬁﬂ:z;ggg?;gggg 156
und ein gewichteter Kapitalkostensatz von 9,8%  pnase 3 (2010...terminal value) 15.9
(WACC). Daraus resultiert fur IBS AG ein Net debt , -0,3
Marktkapitalisierung von € 30,6 Mio, was eine D valie por ahe s0e
fairen Aktienkurs von € 4,61 entspricht
Source: DR.KALLIWODA | RESEARCH 2005
SENSITIVITY ANALYSIS per Share SENSITIVITY ANALYSIS (Market-Capitalization)
(EURO) Discount factor (Mio. EURO) Discount factor
=13 0,08 0,09 0,098 0,11 0,12 =13 7,8% 8,8% 98% 10,8% 11,8%
0,0% 5,59 4,83 4,24 3,77 3,38 0,0% 37 32 28 25 22
8 g 0,5% 5,80 4,98 4,35 3,85 3,44 § o 0,5% 39 33 29 26 23
52 1,0% 6,04 5,15 4,47 3,94 3,51 s £ 1,0% 40 34 30 26 23
ST 15% 6,33 5,35 4,61 4,04 3,58 5 £ 1,5% 42 36| 30,6 27 24
5 2.0% 6,66 5,57 4,76 4,15 3,66 &s 2,0% 44 37 32 28 24
5 2,5% 7,05 5,82 4,94 4,27 3,75 G = 2,5% 47 39 33 28 25
Source: Dr. Kalliwoda Research Source: Dr. Kalliwoda Research
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5. SWOT ANALYSIS

Branchen-Know-How

Management

Kundennutzen

Assembly Expertise

MES

Traceability-Losung

Kundenbasis

MES-Marktpotential

CPI

RFID
(Funk-Erkennung)

Automotive

MES-L6sungen

Markttrends

Kundenpraferenzen

Komplexe Halbleiter

Profitabilitét

US-Prasenz

Vertrieb

IT-Budgets

Indirekter Vertrieb

STARKEN  (Strengths)

IBS verflgt Uber ein exzellentes Branchen- und &ssznow-How

Kompetentes Mananagement mit langjahrigem Know-imoeler Industrie;
Hohe Reaktionsschnelligkeit auf sich veranderndedémanforderungen

Hoher Anwendernutzen: Verringerung von beeinfluss&osten um 40%; Steigerung der Qualitat
um 20bis 59%,; Verringerung von Liefer- und Durclfimiten um 20-50%.

State-of-the-art Technologie; starke Assembly 8sszExpertise

Hohe Kundenakzeptanz bei der branchenunabhangigeind® Suite fir das Segment MES
(Manufacturing Execution System)

Streben nach Best-in-class Produkt im Traceabiggment: Wachstumstreiber:
Expertentool fiir Echtzeitiiberwachung und KomponeiRéckverfolgbarkeit

Beindruckende Kundenbasis (z.B. Audi, BMW, Daimlergler, Porsche, Kautex und Goodyear; auch inramd@ranchen)

CHANCHEN (Opportunities)

MES-Markt (Manufacturing Execution Systems) ersb2 penetriert. Jahrliche Wachstumsraten
von 15 bis 20 Prozent. Umsatzvolumen des Markted auif iber US$ 3 Mrd geschétzt

Ausbau der Marktfuhrerschaft im Segment Continueesormance Improvement (CPI)

Trend zum Echtzeit-Informationsfluss; Steuerungssye im Anlagenmanagement sind schneller und kefiteienter.

Signifikantes Marktpotential
Ausbau der bereits guten Wettbewerbsposition ineBbrAutomotive sehr wahrscheinlich

Nachfrage nach Projektmanagement, Qualitadtsvoranspg und Portallésungen steigt;

Markt-Trends der Produktinnovationen und der imkigzeren Produktlebenszyklen unterstiitzen IBS&&jre und Absatz

Kunden benétigen verbesserte Produktqualitat untbRollierung der Fertigung
und Moglichkeit der spateren Nachvollziehbarke& B#®@mponenteneinbaus

Trend zu komplexeren und kompakteren Halbleiterpfesowie Elektronik-Komponenten.
Nur professionelle und effiziente Fertigungssystéewealtigen die Komplexitat

Investionen in Software-Entwicklung (R&D) verschdBS gute Chancen Blue-Chip Kunden stéarker zu peren

IBS-Prasenz durch 100%ige Tochter in den USA erioiigBetreuung von global agierende Unternehmen
mit internationalen Rollout-Strategien.

SCHWACHEN (Weaknesses)

Vertrieb zeigt noch Schwéchen; durch die IBM-Kogtien und Verstarkung des IBS-Vertriebsmanagements
ist kurzfristige Verbesserung zu erwarten.

BEDROHUNGEN (Threats)

Halt Trend nach Geschaftsabschlissen mit geringéo&mmina an ? Optionale Umsétze sind von der
gesamtkonjunkturellen Entwicklung und dem darasidr@dem Investitionsverhalten der Kunden abhéngig.

Gelingt der Ausbau des Vertriebes allein oder niaiHife strategischer Allianzen; Global agierendertriebspartner wéren

auf der Basis vernunftiger Rahmenvertrage vortéillkénnen aber Handlungsfreiheit verringern.
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HOAVASdd | YAOMITIVI dd

IBS Q2/2005 Zahlen in Mio. € und Schéatzungen fir Q 3/2005 und Q4/2005

Q12005 Q12004 changeto | Q22005 Q22004 Changeto | Q3 2005(.e)| Q32004 Changeto | Q4 2005e | Q42004 changeto | total 2005e | total 2004 | Change to
Q1 2004 Q2 2004 Q12004 Q1 2004 total 2004
Umsatzerlose netto 3,365 4,71 -28,55% 4,482 4,94 -9,33% 4,300 3,48 2353% 5,100 4,83 562% 17,246 17,962 -3,98%
Herstellungskosten -1,757 -1,81  -2,91% -1,674  -1,89 -11,50% -1,500 -2,37 -36,77% -1,800 -1,93  -6,95% -6,731 -8,01| -15,95%
% of revenues 52,2% 38,4% 37,3% 38,3% 34,9% 68,1% 35,3% 37,9% 39,0% 44,6%
[ Bruttoergebnis vom Umsatz 1,607 2,90 -44,56% 2,81 3,05 -7,99% 2,80 1,11 152,55% 3,300 2,89 14,03% 10,515 9,95| 5,64%
% of revenues 47,8% 61,6% 62,7% 61,7% 65,1% -31,9% 64,7% 59,9% 61,0% 55,4%
Betriebliche Aufwendungen
Vertrieb und Marketing -0,919 -0,95 -3,09% -1,009 -1,11 -8,75% -1,050 -0,93 12,32% -1,100 -1,02  8,04% -4,078 -4,007 1,77%
% of revenues 27,3% 20,1% 22,5% 22,4% 24,4% 26,9% 21,6% 20,0% 23,6% 22,3%
Allgemeine Verwaltung 0531  -0,67 -21,21% 0,593 -058 3,17% -0,500 -0,69 -27,08% -0,550 -0,65 -14,98% -2,175 -2,582| -15,78%
% of revenues 15,8% 14,3% 13,2% 11,6% 11,6% 19,7% 10,8% 13,4% 12,6% 14,4%
Forschung und Entwicklung -0,697 -0,82 -14,85% -0,776  -0,83 -6,24% -0,750 -0,84 -10,23% -0,750 -0,82 -9,05% -2,973 -3,306( -10,08%
% of revenues 20,7% 17,4% 17,3% 16,7% 17,4% 24,0% 14,7% 17,1% 17,2% 18,4%
[ Betriebsergebnis -0540 0,458  -218% 0,430 054  -21% 0,500 -1,35  -137% 0,900 0,40  123% 1,290 0,06| 2094%
% of revenues -16,1% 9,7% 9,6% 11,0% 11,6% -38,7% 17,6% 8,4% -7,5% 0,3%
Sonstige Ertrage (Aufwendungen )
Zinsertrage-/aufwendungen -0,040 -0,04  0,50% -0,036  -0,05 -20,09% -0,038 -0,07 -49,27% -0,036 -0,04 -16,64% -0,151 -0,204( -26,02%
% of revenues 1,2% 0,01 0,8% 0,01 0,9% 0,02 0,7% 0,9% 0,9%
Sonstige Erlése/Aufwendungen 0,064  -0,04 0,144 0,0008 0,000 -0,2204 -0,220 -1,23 -0,012 -1,497
% of revenues 1,9% 0,9% 3.2% -0.9% 0,0% -6,3% -4,3% 25,6% 0,1% -8.3%
Ergebnis vor Steuern und 0,516 0,37 -238% 0,537, 050 8% 0,462 -1,64  -128% 0,644 -0,043 -1591% 1,127 -1,64| -169%
Minderheitenanteilen
% of revenues 15,3% 8,0% 12,0% -8,0% 10,7% -47,2% 12,6% -0,9% 6,5% -9,1%
Discontinued Operations, net of tax 0,000 -0,004 -100,00% 0,000 0,01 -100,00% 0,000 0,00 -100,00% 0,100 0,19 -47,37% 0,100 0,000/ #DIV/O!
% of revenues 0,0% 0,1% 0,0% 0,1% 0,0% 0,0% 2,0% 3,9% 0,6% 0,0%
[ Steuern vom Einkommen und Ertrag 0,143 -013  12% 0,120 020 -161% 0,000 0,57 -100% -0,050  -0,233  -79% -0,073 -2,158|  -97%
% of revenues 4,3% 2,7% 2,7% -4,0% 0,0% 16,5% -1,0% -4,8% -0,4% -12,0%
Ergebnis vor Minderheitenanteilen -0,660 0,24 -372% 0,658 0,31 0,462 -1,07 0,694 0,00 1,154 -3,800
% of revenues 19,6% -5,2% 14,7% 6,3% 10,7% -30,7% 13,6% 0,0% 6,7% -21,2%
Anteile Minderheitsgesellschafter 0,0074 0,01 3% -0,0022 0,00 -0,0020 0,00 -0,0020 0,00 0,001 -0,002
0,2% 0,2% 0,0% -0,2% 0,0% 0,1% 0,0% 0,0% 0,0% 0,0%
[ Periodenergebnis -0,652 025 -361% 0,655 030  117% 0,460 -1,06  -143% 0,692 -0,23  -397% 1,155 -3,802|  -130%
% of revenues 19,4% -5,3% -146%  6,1% 10,7% -30,6% 13,6% -4,8% 6,7% -21,2%
[ Periodenergebnis je Aktie -0,10 0,04 -361,10% 0,10 0,04  117% 0,07 -0,16 -143,20% 0,10 -0,03 -396,76% 0,17 0,09| 89,11%
(unverwassert)
Periodenergebnis je Aktie -0,09 0,03 -361,10% 0,09 -0,03 -362,37% 0,07 -0,14 -147,08% 0,10 -0,03 -423,42% 0,17 -0,57| -129,75%
(verwassert)
Gewichtete durchschnittlich 6,787 6,787 0,00% 6,787 6,787 6,787 6,787 6,787 6,787 6,787 6,645
ausgegebene Aktien
Gewichtete durchschnittlich 7,397 7,397 0,00% 7,397 7,397 7,397 7,397 7,397 7,397 7,397 6,830

ausgegebene Aktien incl.
verwéssernder Elemente

Source: IBS AG; DR.KALLIWODA | RESEARCH
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GRAPHIK: IBS GESCHAFTSMODELL

Continuous Performance Improvement (CPI)

Continuous Quality Management == Continuous Compliance Management
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7. KONTAKT

FOR HIGHER PRODUCTIVITY IBs

excellence
collaboration
manufacturing

K Dr.-Ing. Klaus-Jirgen Schroder
I Vorstandsvorsitzernder ; IBS AG

Karsten Busche
Investor Relations Manager; IBS AG 1

Rathausstr'. 56 i
56203 Hohr-Grenzhausen
Germany |

Tel.: +49 (0)2624 9180-423
Fax: +49 (0)2624.9180-670 . ol |
E-Mail: karsten.busche @ibs-ag.de

http://www.ibs-ag.de
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60323 Frankfurt

Dr. Norbert Kalliwoda, CEFA-Analyst
Germany

Tel: +49 (0) 69-97205853

Fax.: +49 (0) 69-13303852262
E-Mail: research@kalliwoda.com
http://www.kalliwoda.com
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8. DISCLAIMER

This analysis was provided on behalf of the enterprise treated here. Opinions and estimations
are based alone from the author (DR. KALLIWODA|RESEARCH).

These documents have been prepared solely for information purposes and for the use of the recipient.
They may not be used in the United States of America under any circumstances. They may not be
reproduced in whole or in part or otherwise made available without the written consent of
DR.KALLIWODA RESEARCH, Frankfurt. The distribution of these documents may be restricted by
local law or regulation in certain jurisdictions. These documents are not intended for distribution to, or
for the use by any person or entity in any such jurisdiction; persons accessing these documents are
required to inform themselves about and observe any such restrictions. These documents are not an
offer to sell, or a solicitation of an offer to buy, any products. They do not constitute an offer, or a
solicitation of an offer, to conclude any transaction. Whilst the information provided on this statement
has been prepared by DR. KALLIWODA RESEARCH, Frankfurt, based upon or by reference to
sources, materials and systems that DR. KALLIWODA RESEARCH, Frankfurt believes to be reliable
and accurate, DR. KALLIWODA RESEARCH, Frankfurt does not guarantee its completeness or
accuracy. These documents do not purport to contain all of the information that an interested party
may desire. In all cases, interested parties should conduct their own investigation and analysis of the
transaction described in these documents and of the data set forth in them.

© Copyright by DR. KALLIWODA RESEARCH

Diese Analyse ist im Auftrag des hier behandeltémternehmens erstellt worden. Meinungen und
Schatzungen stammen alleine vom Autor (DR. KALLIW®PRESEARCH ).

Diese Publikation stellt keine Aufforderung zum Kader Verkauf des beschriebenen Produktes dar
ist keine Beratung im Sinne des Wertpapierhandstiges. Sie beruht auf Informationen aus von urts
Uberprifbaren, allgemein zuganglichen Quellen, diE flr zuverldssig halten. Sie gibt unse|
unverbindliche Auffassung Uber die Markte und diesgrochenen Wertpapiere zum Zeitpunkt (
Redaktionsschlusses wieder, ohne Anspruch auf tdalisgkeit und ungeachtet etwaiger Eigenbestand
diesen Produkten. Diese Publikation darf nur int®ehland verwendet werden.
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