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Analyst Figures in EUR 2002 2003 2004 2005 2006e
. EPS Dr. Kallwoda -0,04 0,04 0,57 0,19 0,31
Dr. Norbert Kalliwoda; CEFA EPS Consensus -0,04 0,04 0,57 0,15 0,20
DVFA-Analyst Dipl.-Kfm. Revenues (min) 22,1 19,6 18,0 17,75 20,2
+49 (69) 97205853 net Income (adj.) -0,8 0,8 -38 1,3 21
nk@kalliwoda.com net cash per share 0,2 -0,3 0,0 0,04 0,14
. i net Cash 1,6 -1,8 -0,3 0,3 1,0
www.kalliwoda.com Free Cash Flow 41 1,0 0,3 2,0 32
PIE - 27,8 - 16,6 10,3
PIS 11 1,2 1,2 11
Price (curr) 3,15 Shares out (min) 6,79
52W high 3,25 6M Avrg Vol (000s) 70
52w low 1,29 Free Float (in %) 57,6%
Market Cap (min) 21,4 Weight in Prime All Share 0,005%
Last Dividend 0 Reuters code IBB
Sales CAGR 04-08 10% Bloomberg IBB
Web Page www.ibs-ag.de WKN 622840
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IBS AG: Entwicklung des Umsatzes, EBIT, Net income 2003, 2004
und 2005 inkl. Q4/2005 (vorlaufige Zahlen in Mio. EURO)

IBS erfillt die Jahresprognose fiir 2005: Star kes Jahr esendgeschéaft

Die IBS AG hat auf Basis vorlaufiger Angaben in Q4/2005 einen Konzernumsatz von rund
5,6 Mio. Euro (Vj: 4,8 Mio. Euro) erzielt. Auch das Ergebnis vor Zinsen und Steuern (EBIT)
hat sich sehr erfreulich entwickelt: Es wuchs auf Uber 1,2 Mio. Euro gegentber + 0,4 Mio.
Euro im Vorjahresquartal. Dies entspricht einer Verbesserung der EBIT-Marge auf ca 23
Prozent (Vorjahresquartal: 8,8 Prozent). Demnach erwirtschaftete die IBS AG fur das
Geschéftgahr 2005 einen Konzernumsatz von ca. 17,8 Mio. Euro (Vj: 17,9 Mio. Euro). Das
Ergebnis vor Zinsen und Steuern (EBIT) liegt bel circa plus 1,6 Mio. Euro gegentiber + 0,06
Mio. Euro im Vorjahr.

Zusétzlich konnte aufgrund der planméfdigen Aufldsung von Ruickstellungen im Geschéftsjahr
2005 ein aulRerordentlicher Ertrag in Hohe von rund 450 TEuro realisiert werden. Der
Konzerngewinn vor Steuern (EBT) beziffert sich daher auf ca. 1,9 Mio. Euro gegeniiber dem
schwachen Vorjahreswert von minus 1,6 Mio. Euro. Damit erreicht die IBS AG ihre
ausgegebene Unter nehmensprognose eines Jahrestiber schusses im Bereich von mehr als
1,3 Mio. Euro fur das Geschaftgahr 2005. Unsere Schatzungen werden damit
Ubertroffen (1,1 Mio. Euro).

Wir erwarten fir das laufende Geschéftsjahr eine positive Geschéftsentwicklung, die unter
anderem von der offensiven Vertriebsstrategie in Verbindung mit einer steigenden
Investitionsber eitschaft in den Zielbranchen und der Zusammenarbeit mit IBM getragen
werden sollte.

Wir prognostizieren fur 2006 unverandert einen Umsatz von 20,2 Mio. Euro bei einem
konservativ geschatzten EBIT von 2,1 Mio. Euro. Unserer Meinung nach zeigt auch der
Auftragsbestand aus Projekt- und Wartungsauftragen von 9,1 Mio. Euro zum 31.
Dezember 2005 einen signifikanten Aufwaértstrend gegentber dem Vorjahr (Vj: 6,2 Mio.
Euro). Wir behalten unsere Umsatz- und Gewinnschéatzungen fur die kommenden Jahre
bel und bestatigen unser Kursziel von EURO 4,60 auf Sicht von 12 Monaten. Sehen Sie
hierzu auch unsere Studie vom 26. Oktober 2005 (Neuaufnahme der Coverage).

IBS AG: Entwicklung der EBIT-, EBT- und Net-Income-Margen 2003, 2004
und 2005 inkl. vorlaufige Gewinnmargen in %.
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SWOT ANALYSIS

Branchen-Know-How

Management

Kundennutzen

Assembly Expertise

MES

Traceability-L6sung

Kundenbasis

MES-Marktpotential

CPI

RFID
(Funk-Erkennung)

Automotive

MES-L&sungen

Markttrends

Kundenpraferenzen

Komplexe Halbleiter

Profitabilitat

US-Préasenz

Vertrieb

IT-Budgets

Indirekter Vertrieb

STARKEN (Strengths)

IBS verfugt Gber ein exzellentes Branchen- und Prozess-Know-How

Kompetentes Mananagement mit langjahrigem Know-how in der Industrie;
Hohe Reaktionsschnelligkeit auf sich veréndernde Kundenanforderungen

Hoher Anwendernutzen: Verringerung von beeinflussbaren Kosten um 40%; Steigerung der Qualitét
um 20bis 59%; Verringerung von Liefer- und Durchlaufzeiten um 20-50%.

State-of-the-art Technologie; starke Assembly Prozess-Expertise

Hohe Kundenakzeptanz bei der branchenunabhéngigen Product Suite fur das Segment MES
(Manufacturing Execution System)

Streben nach Best-in-class Produkt im Traceability-Segment: Wachstumstreiber:
Expertentool fur Echtzeitliberwachung und Komponenten-Ruckverfolgbarkeit

Beindruckende Kundenbasis (z.B. Audi, BMW, DaimlerChrysler, Porsche, Kautex und Goodyear; auch in anderen Branchen)

CHANCHEN (Opportunities)

MES-Markt (Manufacturing Execution Systems) erst zu 5% penetriert. Jahrliche Wachstumsraten
von 15 bis 20 Prozent. Umsatzvolumen des Marktes wird auf tiber US$ 3 Mrd geschatzt

Ausbau der Marktfuhrerschaft im Segment Continuous Performance Improvement (CPI)

Trend zum Echtzeit-Informationsfluss; Steuerungssysteme im Anlagenmanagement sind schneller und kosteneffizienter.
Signifikantes Marktpotential

Ausbau der bereits guten Wettbewerbsposition im Bereich Automotive sehr wahrscheinlich
Nachfrage nach Projektmanagement, Qualitatsvorausplanung und Portall sungen steigt;
Markt-Trends der Produktinnovationen und der immer kiirzeren Produktlebenszyklen unterstiitzen I1BS's Strategie und Absatz

Kunden benétigen verbesserte Produktqualitét und Protokollierung der Fertigung
und Moglichkeit der spéteren Nachvollziehbarkeit des Komponenteneinbaus

Trend zu komplexeren und kompakteren Hal bleiterplatten sowie Elektronik-K omponenten.
Nur professionelle und effiziente Fertigungssysteme bewaltigen die Komplexitét

Investionen in Software-Entwicklung (R& D) verschafft IBS gute Chancen Blue-Chip Kunden stérker zu penetrieren

IBS-Préasenz durch 100%ige Tochter in den USA ermdglicht Betreuung von global agierende Unternehmen
mit internationa en Rollout-Strategien.

SCHWACHEN (Weaknesses)

Vertrieb zeigt noch Schwachen; durch die IBM-Kooperation und Verstérkung des |1BS-V ertriebsmanagements
ist kurzfristige Verbesserung zu erwarten.

BEDROHUNGEN (Threats)

Halt Trend nach Geschéftsabschllissen mit geringeren V olumina an? Optionale Umsétze sind von der
gesamtkonjunkturellen Entwicklung und dem darauf basieredem Investitionsverhalten der Kunden abhéngig.

Gelingt der Ausbau des Vertriebes allein oder nur mit Hilfe strategischer Allianzen; Global agierende Vertriebspartner wéren
auf der Basis vernuinftiger Rahmenvertrége vorteilhaft; kénnen aber Handlungsfreiheit verringern.

DR. KALLITWODA | RESEARCH



KONTAKT

Dr.-Ing. Klaus-Jurgen Schrdder
Vorstandsvorsitzernder ; IBSAG

Karsten Busche
IBs Investor Relations M anager; IBSAG

AL Rathausstr. 56; 56203 Hohr-Grenzhausen; Ger many

collaboration
manufacturing

FOR HIGHER PRODUCTIVITY

Tel.: +49 (0)2624 9180-423; Fax: +49 (0)2624 9180-670
E-Mail: kar sten.busche@ibs-ag.de; http://www.ibs-ag.de

! Unterlindau 22
; ~ 60323 Frankfurt
DR. KALLIWODA | RESEARCH Tel - 069-97 20 58 53
Fax.: 069-13 30 38 52 26 2
| www.kalliwoda.com
Head: CEFA-Analyst;  University  of| Sectors. IT, Software, Electricals &
Dr. Norbert Kalliwoda Frankfurt Economics; Dipl.-Kfm. Electronics, Mechanical Engineering,
E-Mail: nk@kalliwoda.com Logistics, Laser, Technology, Raw
Materials
Dr. Christoph Piechaczek Dipl.-Biologist; Technical | Sectorsm Biotech & @ Healthcare;
E-Mail: cp@kalliwoda.com University Darmstadt; Univ. | Medical Technology Pharmaceutical
Witten-Herdecke
David Schreindorfer MBA, Investment Management | Sectors. IT/Logistics; Quantitative
E-Mail: ds@kalliwoda.com (Candidate 2006); Univ. Frankfurt/ | Modelling
Univ: lowa (US).
Hellmut Schaar schmidt; Dipl.-Geophysicists; University of | Sectors. Oil, Regenerative Energies,
E-Mail: hs@kalliwoda.com Frankfurt. Specialities Chemicals, Utilities
Nele Rave Lawyer; NativexSpeaker, German | Trandations English
E-Mail: nr@kalliwoda.com School London

Also view Sales and Ear nings Estimates:

DR.KALLIWODA ||[RESEARCH on Terminals of Bloomberg,
Thomson Financials,
Reuters,
JCF Factset and on
Multex.net.
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DISCLAIMER

Rating Key/Anlage-Rating-System:

KAUFEN: Die Aktie wird auf Basis unserer Prognosen auf Sicht von 12 BUY
Monaten eine Kursentwicklung von mindestens 20 % aufweisen

AKKUMULIEREN: Die Aktie wird auf Basis unserer Prognosen auf Sicht von 12 ACCUMULATE
Monaten eine Kursentwicklung zwischen 10% und 20%
aufweisen

HALTEN: Die Aktie wird auf Basis unserer Prognosen auf Sicht von 12 HOLD
Monaten eine Kursentwicklung zwischen 10% und - 10%
aufweisen

REDUZIEREN: Die Aktie wird auf Basis unserer Prognosen auf Sicht von 12 REDUCE
Monaten eine Kursentwicklung zwischen -10% und - 20%
aufweisen

VERKAUFEN: Die Aktie wird auf Basis unserer Prognosen auf Sicht von 12 SELL
Monaten eine Kursentwicklung von mindestens - 20 %
aufweisen

Additional Disclosure/Erklarung

DR.KALLIWODA | RESEARCH hat diese Analyse auf der Grundlage von allgemein zugéanglichen Quellen,
die als zuverlassig gelten, genutzt. Wir arbeiten so exakt wie moglich. Wir kénnen aber fir die
Ausgewogenheit, Genauigkeit, Richtigkeit und Vollstandigkeit der Informationen und Meinungen keine
Gewabhrleistung Gbernehmen.

Diese Studie ersetzt nicht die personliche Beratung. Diese Studie gilt nicht als Aufforderung zum Kauf oder
Verkauft der in dieser Studie angesprochenen Anlageinstrumente. Daher rdt DR.KALLIWODA |
RESEARCH sich vor einer Wertpapierdisposition an |hren Bankberater oder Vermodgensverwalter zu
wenden.

Diese Studie ist in GroR3britannien nur zur Verteilung an Personen bestimmt, die in Art. 11 (3) des Financial
Services Act 1986 (Investments Advertisements) (Exemptions) Order 1996 ( in der jeweils geltenden
Fassung) beschrieben sind. Diese Studie darf weder direkt noch indirekt an einen anderen Kreis von
Personen weitergeleitet werden. Die Verteilung dieser Studie in andere internationale Gerichtsbarkeiten
kann durch Gesetz beschrankt sein und Personen, in deren Besitz diese Studie gelangt, sollten sich Uber
gegebenenfalls vorhandene Beschrankungen informieren und diese einhalten.

DR.KALLIWODA | RESEARCH sowie Mitarbeiter kénnen Positionen in irgendwelchen in dieser Studie
erwahnten Wertpapieren oder in damit zusammenhéngenden Investments halten und kdnnen diese
Wertpapiere oder damit zusammenhangende Investments jeweils aufstocken oder veraussern.

Mdogliche Interessenskonflikte

Weder DR.KALLIWODA | RESEARCH noch ein mit ihr verbundenes Unternehmen

a) halt in Wertpapieren, die Gegenstand dieser Studie sind, 1% oder mehr des Grundkapitals;

b)  war an einer Emission von Wertpapieren, die Gegenstand dieser Studie sind, beteiligt;

c) halt an den Aktien des analysierten Unternehmens eine Netto-Verkaufsposition in H6he von
mindestens 1% des Grundkapitals;

d) hat die analysierten Wertpapiere auf Grund eines mit dem Emittenten abgeschlossenen
Vertrages an der Borse oder am Markt betreut.
Nur mit dem Unternehmen IBS AG bestehen vertragliche Beziehungen zu
DR.KALLIWODA|RESEARCH fir die Erstellung von Research-Studien.

Durch die Annahme dieses Dokumentes akzeptiert der Leser/Empféanger die Verbindlichkeit dieses
Disclaimers.
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Global Disclaimer

The information and opinions in this analysis were prepared by DR.KALLIWODA | RESEARCH. The
information herein is believed by DR.KALLIWODA | RESEARCH to be reliable and has been obtained from
public sources believed to be reliable. With the exception of information about DR.KALLIWODA |
RESEARCH, DR.KALLIWODA | RESEARCH makes no representation as to the accuracy or
completeness of such information.

Opinions, estimates and projections in this report constitute the current judgement of the author as of the
date of this analysis. They do not necessarily reflect the opinions, projection, forecast or estimate set forth
herein, changes or subsequently becomes inaccurate, except if research on the subject company is
withdrawn. Prices and availability of financial instruments also are subject to change without notice. This
report is provided for informational purposes only. It is not to be construed as an offer to buy or sell or a
solicitation of an offer to buy or sell any financial instruments or to participate in any particular trading
strategy in any jurisdiction. The financial instruments discussed in this report may not be suitable for all
investors and investors must make their own investment decision using their own independent advisors as
they believe necessary and based upon their specific financial situations and investment objectives. If a
financial instrument is denominated in a currency other than an investor’s currency, a change in exchange
rates may adversely affect the price or value of, or the income derived from, the financial instrument, and
such investor effectively assumes currency risk. In addition, income from an investment may fluctuate and
the price or value of financial instruments described in this report, either directly or indirectly , may rise or
fall. Furthermore, past performance is not necessarily indicative or future results.

This report may not be reproduced, distributed or published by any person for any purpose without
DR.KALLIWODA|RESEARCH's prior written consent. Please cite source when quoting.
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